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Erweiterlung der ,,IONOSphare” im GJ 2025 - B IONOS

+5,5 % +18,5 %

Umsatzwachstum Wachstum bereinigtes
EBITDA

+50 %

Wachstum bereinigtes
Ergebnis pro Aktie




Kl ist integraler Bestandteil in allen unseren
Produktlinien

Web Presence
& Productivity

Alles aus einer Hand fir alle Digitalisierungsanforderungen
von KMUs und Einzelunternehmern.

By, = w

E-mail & Web Hosting & E-commerce

Office Sitebuilder

Domains

Al Phone Receptionist
WordPress Al Assistant
Al Online Marketing
Reputation Management

Al Domain Search
Al Mail
Al Email Marketing Tool
IONOS GPT

Al-powered Website
Builder

Al-powered e-commerce

ve
L
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Server Value Added
Hosting Services

Al SEO Tooling °

GPU Server

Nextcloud Workspace
Al Integration

IONOS

Cloud
Solutions

Zuverlassiger europaischer Cloud-Anbieter
fiar KMUs und Enterprise-Kunden.
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Public Private Bare Metal
Cloud Cloud Cloud

Managed
Services

Al Model Hub
Model Fine Tuning
GPU Server
n8n Image on VPS




Das Wachstum beschleunigt sich - auch getrieben IONOS

durch Kl

Kundenwachstum IONOS Momentum als Umsatztreiber!
Kundenbestand im Geschéftsjahr in Mio. / Quartalszuwachs in Tsd. Umsatz Web Presence & Productivity
KI-Umsatz
100 6,63 Nicht-KI-Umsatz

+310T ~8?%
60 ~70 %
3 B |
~50 %
o | i
0“‘
“‘
"‘
“$‘ ~20 %
** |
““
~80 % ~50 %
~30 %
~20 %
GJ Q Q2 Q3 Q4 GJ Q1 Q2 Q3 Q4 GJ GJ 2025 GJ 2026e GJ2027e  GJ 2028e
2023 2024 2025

1) Definition: Anteil der KI-Umsatze an neuen Umsatzen im Bereich Web Presence & Productivity; KI-Umsatze sind definiert als der Anteil von KI an MyWebsite,
der Anteil von Kl an WordPress, Mail Al und Momentum; die absolute H6he der Saulen dient lediglich zur lllustration.



Kl-Telefonassistent - starke Anfangsdynamik IONOS

» Virtueller Mitarbeiter, der geschaftliche Anrufe A
in Gber 20 Sprachen in natirlicher Sprache =N ~ 8 500
entgegennimmt und bearbeitet. 3

Bestellungen seit Einfihrung

« Bearbeitet Anfragen, vereinbart Termine,
erfasst Leads rund um die Uhr und liefert strukturierte
Anrufprotokolle.

~30€ ARPU

* Lasst sich durch Informationen von der Website des S, e Tshener Uiests e Kunde

Kunden und weiterer zur Verfigung gestellter
Informationen trainieren - antwortet prazise und
markengerecht.

« Ende 2025 in Deutschland und den USA im Early-Access- ) Kundengréﬂe: 1-4 Mitarbeitende

Modus eingefuhrt - weitere Lander im Marz/April Gropte Kundengruppe sind KMU mit 1-4 Mitarbeitenden
erganzt.

Erstes Kundenfeedback zeigt eine hohe Zufriedenheit.

Hohe Kundenzufriedenheit

NPS >50 (Online & Post Contact NPS)




Momentum - ein modulares und interoperables

Okosystem

Kl Frontdesk

Bearbeitet Anfragen per
Telefon, Chat, E-Mail und
Messenger

Liefert Informationen,
verwaltet Termine und
priorisiert Anfragen
Erster Kontaktpunkt und
wichtigste Datenquelle

10NOS
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Allg. Unternehmensinformationen
(z. B. auf der Website bereitgestellt)

Intelligentes KI-CRM

Verwaltet Kontakte und
klassifiziert Anfragen
Speichert den Interaktions-
verlauf und Kunden-
informationen

Erfasst Leads, qualifiziert sie
und schlagt die nachstbeste
Mapnahme vor

KI Presence Suite

Automatisiert die Erstellung
von Inhalten

Verwaltet Marketing und
Reputation

Bietet Unterstitzung in
rechtlichen und sicherheits-
relevanten Fragen

Kl Wissensdatenbank

Individuelle Kundeninformationen

(z. B. durch das Hochladen von Dokumenten)

= é-

@

Ee

IONOS

Kl Chatbot

In der EU gehostetes LLM-
Frontend

In der EU gehostete Modelle
Kostengiinstige Alternative
zu ChatGPT, Gemini etc.

Dynamisch erweiterte Informationen

(durch Kundeninteraktion generiert)




|
Die Chancen der Kl nutzen - Web Presence & Productivity i

Zentrale Anlaufstelle fiir Kunden: Eigener Kontaktpunkt fiir Kl-gestiitztes Upselling: Agenten, Generative Engine Optimization

Interaktion, Transaktionen und Markenidentitét. und MCP-Dienste sind natdrliche, margenstarke
Produkterganzungen - und steigern den Umsatz je Kunde.

LLMs brauchen verlassliche Informationsquellen: Kl crawlt ] - ) ' '

das Web wie Suchmaschinen - eine gut gepflegte Website ist fir Kl senkt die Einstiegshiirde: ,Prompt-to-Website” beschleunigt

KI-Sichtbarkeit unerlasslich. Digitalisierung und lenkt Kunden vom Shared Hosting zu
Produkten mit hdherem Umsatz (z. B. MyWebsite).

Kontrolle uiber die Kundenbeziehung: Eigene Website +

E-Mail = volle Datenkontrolle und unabhéngig von ~Prompt-to-Code” erweitert den Gesamtmarkt (TAM):

Drittplattformen. Umfassendere, individueller anpassbare Websites steigern
Umsatz pro Kunde und Kundenbindung.

Unternehmens-DNA & Vertrauensanker: Historie, . . L

Unternehmenskultur und Reputation leben auf der Website. Lokalisierung & Reichweite: Ubersetzungs- und
Lokalisierungsfunktionen eroffnen neue Markte.

Full-Stack-Zuverlassigkeit: Domain, Hosting, E-Mail, Sicherheit LN ) ) o _

und Support aus einer Hand - weniger Komplexitat fir KMUs. Digitalisierungs-Riuckenwind: Kl-Integration Uber die gesamte
Produktpalette beschleunigt die Digitalisierung von KMU -
Wachstum des adressierbaren Markts und Upselling-
Moglichkeiten.

8




Europaische Cloud: Ein struktureller
Wachstumsmarkt. IONOS expandlert

Der stark wachsende europaische Cloud-Compuiting-Markt,
angetrieben durch die zunehmende Verbreitung von Saas,
Hybrid-Cloud-Lésungen, Kl-Integration und die steigende Nach-

frage nach skalierbarer digitaler Infrastruktur in allen Branchen. .

Deutlich gesteigertes Interesse an digitaler Souveranitat.

Beschleumguhg des Umsatzwachstums, vor allem im KMU-und

Mittelstandsbereich, aber auch hohere Umsatze im offenthchen
Sektor. :

Weiterer Ausbau des Cloud- Produktportfolios (GPUs, Prlvate- _
Cloud- Funktlonen USW.). :

Ausbau unserer erfolgre|chen Partnernetzwerkstrateg|e durch
die Gewinnung neuer Partner und die Nutzung unserer
bestehenden globalen Partnerbeziehungen.

Nach einer Anlaufphase bis 2025 befindet sich ITZBund nun |m s

,Jkontinuierlichen Betrieb”.

1) European Cloud Computing Market, Dimension Market Research, Sept. 2025

Europaischer Cloud Computing Markt’

in Mrd. US-Dollar

CAGR~15% 4

739

IONOS




IONOS

IONOS: Eine bewahrte Plattform, eine neue Chance fir Kl

¥ KI-GESTUTZTE PROZESSE

Konsequent auf Kl ausgerichtet: Ki
steigert intern die Effizienz und automatisiert
Arbeitsablaufe.

Erweiterung der Kl-Produkte: Von
Website-Baukasten Uber E-Mail bis Cloud -
Kl erweitert bestehende Produkte und
schafft Mehrwert.

Okosystembindung: Tiefe
Plattformintegration verankert IONOS im
Kundenalltag - steigert Customer Lifetime
Value und naturliche Cross-Selling-
Moglichkeiten.

¥ WERTVERSPRECHEN FUR KMU

Speziell fiir KMU entwickelt: KMU (die
Uber 90 % des Umsatzes erwirtschaften)
bendtigen eine leistungsstark, einfache und
erschwingliche KI - messbarer ROl ohne
internes technisches Kl-Fachwissen.

Vertrauenswiirdiger Kl-Partner:
Intelligente und integrierte Produktpalette -
spart Zeit, senkt Kosten und lasst KMU-
Inhaber sich aufs Wesentliche
konzentrieren.

Messbarer ROl statt Komplexitat:
KI-Fahigkeiten in konkrete Ergebnisse:
mehr Kunden, geringere Kosten, schnellere
Ablaufe.

) STRATEGISCHE VORTEILE

Europaische Datenhoheit: DSGVO-
konformen Infrastruktur von Grund auf -
Datenschutzgarantien, die fur KMU in der
EU immer wichtiger werden.

Sicheres Cloud-Backbone: Eigene
europaische Cloud bietet Zuverlassigkeit,
Compliance und Vertrauen fur

KI- Produkte.

Im Kern unverzichtbar: Zentrale Kl-
Infrastruktur fur KMU - fest im taglichen
Geschaftsablauf verankert.

10



Forderung der Nachhaltigkeit dtj"rc’r‘)'_ unser
Engagement fir den UN Global Compact

18~ Energie- S Bereinigtes |49 soneeg Energie-

intensitat Gender Pay ANDPRODUCTION gewinnung

@ in MWh/Umsatz g Gap? m aus Recyling
Mio.€)

Average in Germany

1) excl. AdTech-Geschaft
2) Quelle: Destatis (Statistisches Bundesamt)

IONOS

INDUSTRIE, .
INNOVATIONUND Innovat|qn
Ll der Industrie
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Fuhrender europaischer KMU-Digitalisierungspartner

und zuverlassiger Cloud-Enabler

GJ 2025 Finanzzahlen

Gesamt

Web Presence
& Productivity

#H1 #2

Sz |
e ZC

Marktpositionen

in 6 zentralen
europaischen
Markten

1.317 Mio.€ Umsatz’

1) einschlieflich ca. 43 Mio.€ Umsatz aus Hosting-Dienstleistungen fiir Unternehmen der United Internet-Gruppe (3 % des Gesamtumsatzes)

2) Jahresumsatz USA, Kanada, Mexiko

~130 Mio.€2

Jahresumsatz in
Nordamerika

1.086 Mio.€
Umsatz (83 %)

<%

Hervorragende EBITDA-
Margen und Cash-
Conversion-Raten bei
gleichzeitig starkem
Wachstum

485 Mio.€ bereinigtes EBITDA

IONOS

1.317 Mio.€!

Cloud 187 Mio.€
Solutions Umsatz (14 %)

® /!
.~ m

Auf dem Weg EBITDA, das in
zur Profitabilitat zukinftiges
Wachstum

reinvestiert wird

36,8 % Bereinigte EBITDA-Marge

13



Starkes Wachstum und Steigerung der IONOS

Profitabilitat

Nachhaltiges Wachstum mit hoher Planbarkeit

+5,5%
(+6,1 % ohne FX)

1.248,1

Gesamtumsatz (Mio. €)

1.316,9

GJ 2024 GJ 2025

Attraktive Profitabilitat

Bereinigtes EBITDA (Mio. €)
— Bereinigte EBITDA Marge

409,4

GJ 2024 GJ 2025

14



Starke operative Performance im Kerngeschaft

Netto-Kundenzuwachs
in Tsd.

—@—l

80 100

Qr Q2 Q@3 Q4 Q1 Q@2 Q@3 Q4 o Q2 Q3 Q4
2023 2024 2025

1) Auf Basis der externen Umsatze

IONOS

Steigender ARPU und Kundenbestand

ARPU in € pro Monat'
Kunden in Millionen

- Kunden

Q1 Q2 Q@3 04 Q1 Q2 Q3 Q04 Q1 Q2 Q@3 Q4
2023 2024 2025
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Solides Wachstum im Kerngeschaft IONOS

Web Presence & Productivity

Umsatz (Mio. €)
+5,9 %
(+6,5 % ohne FX)
1.086,5

1.025,6

GJ 2024 GJ 2025

GJ 2025

+5,9 % Externe Umséatze im 43’5 Mio.

Jahresvergleich

Cloud Solutions
Umsatz (Mio. €)

+5,7 %
(+6,6 % ohne FX)

176,8 187,0

Hosting-Dienstleistungen

GJ 2024 GJ 2025
fir Unternehmen der Solides Wachstum dank steigender Kundenzahlen und
United Internet-Gruppe in 2025 erfolgreicher Cross- und Upselling-Mafnahmen

(2024: 45,7 Mio. €)

16



IONOS

Solide Investitionsbasis
sichert niedrige und (e2%) 49%
p | a n ba re 3,8 % % Gesamtumsatz

Instandhaltungskosten 12%
* Gesamtinvestitionen (CAPEX) in Prozent des 76,9 Mio.€ gi?&t

65,1 Mio.€

Gesamtumsatzes bei 4,9 % (Vorjahr: 6,2 %)

* Geringer und planbarer Investitionsbedarf fur
Instandhaltung

Growth
CAPEX?

* Der Grofteil der Wachstumsinvestitionen entfallt auf
Cloud-Ldsungen

+ Erwartete Investitionen fir das Geschaftsjahr 2026e:
75-85 Mio. € (Investitionen/Gesamtumsatz von ~6 %)

Maintenance CAPEX!

52,9
24,0

GJ 2024 GJ 2025

Die CAPEX-Zahlen beziehen sich auf CAPEX ohne Leasing; 1) Instandhaltungsinvestitionen (ohne Zugange zu Nutzungsrechten) umfassen Investitionen fur Ersatzbeschaffungen im Rahmen der 17
normalen Geschaftstatigkeit; 2) Wachstumsinvestitionen sind definiert als Gesamt-CAPEX abzlglich Instandhaltungsinvestitionen



Starke und planbare Free-Cash-Flow-Generierung IONOS

Uberleitung bereinigtes EBITDA 2025 zum Free-Cash-Flow!

in Mio. €
485 31 GJ 2024 FCF nL:
296 Mio.€
-65
4 327
- |
-81 _ — 308
16 11 E—
-19
-49 202
-57
EBITDA Bereinigungen? EBITDA CAPEX  Steuern LTIP/SAR Auszahlung Working FCF Leasing FCFnL Zins Erwerb FCF
bereinigt AdTech LTIP Capital/ eigener bereinigt
Sonstiges Aktien
1) Free Cashflow (FCF) ist definiert als Cashflow aus betrieblicher Tatigkeit, abzuglich Investitionen, zuztglich Zahlungen aus dem Verkauf von immateriellen Vermdgenswerten und Sachanlagen 18

2) Anpassungen fur einmalige oder nicht-operative Posten (d.h. LTIP, eigenstandige Kosten)



Erfolgreiche Reduzierung der Verschuldung IONOS

Nettoverschuldung' Verschuldungsgrad? Durchschnittliche Zinssatz
(Nettoverschuldung/bereinigtes EBITDA) (fest / in % pro Jahr)
2,1
05> 842 440 Y
41 697 ’ 1’6 530 530
1,9
1,4
Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4 Q4 Q1 Q2 Q3 Q4
2024 2025 2025 2025 2025 2024 2025 2025 2025 2025 2024 2025 2025 2025 2025
Nettoverschuldung zum 31.12.2025, = . Fester
€697 Mio 1 bestehend aus einem externen Darlehen Ul VOIIStand|g 4 7 %2 jahrlicher ~‘I 4X \Slfarrs]gh3lj1l?;r;gosg;ad3
® Bankdarlehen und abziiglich zur[]ckgezahlt ’ Zinssatz ’ h Ad:r .h
Forderungen Ul Falligkeit am 15. Dezember 2026 e ACIEE

1) Die Nettoverschuldung zum Ende des Berichtszeitraums setzt sich zusammen aus Verbindlichkeiten gegeniiber Kreditinstituten (31.12.2025: 799 Mio. €), kurzfristigen Verbindlichkeiten gegeniuiber verbundenen
Unternehmen (31.12.2025: 7 Mio. €) und kurzfristigen Verbindlichkeiten gegenuiber Kreditinstituten (31.12.2025: ~0 Mio. €), abzuglich Forderungen gegenlber verbundenen Unternehmen (31.12.2025: 81 Mio. €) und 19
abzuglich Zahlungsmittel und Zahlungsmitteldquivalente (31.12.2025: 27 Mio. €); 2) Stand: 31.12.2025; 3) Berechnet als Nettoverschuldung / bereinigtes EBITDA der letzten zw6lf Monate



Finanzieller Uberblick

IONOS

in Mio. € 2024 2025 Verénderung
Gesamtumsatz (fortgefuhrt) 1.248,1 1.316,9 +5.5%
Nicht fortgefiihrt 312,2 291,5 -6,7 %
Bereinigtes EBITDA (fortgefuhrt) 409,4 485,2 +18,5 %
Nicht fortgefiihrt 42,8 31,2 -27,0 %
EBIT (fortgefuhrt) 275,7 355,7 +29,0 %
Nicht fortgefiihrt 42,5 31,1 -26,8 %
Bereinigtes EBT (fortgefuhrt) 215,6 306,2 +42,0 %
ohne nicht zahlungswirksame Bewertungsergebnisse aus einer bedingten
Kaufpreisverbindlichkeit
Nicht fortgefiihrt 41,0 297 27,6 %
Bereinigtes EPS in €/Aktie (fortgefuhrt) 1,02 1,53 +50,0 %
ohne nicht zahlungswirksame Bewertungseffekte aus einer bedingten
Kaufpreisverbindlichkeit

0,19 -34,5%

Nicht fortgefiihrt 0,29

1) Der bereinigte Bruttogewinn ergibt sich aus dem Umsatz abzliglich der Umsatzkosten (ohne Vertriebs- und Verwaltungsaufwendungen sowie Abschreibungen).

20



Ausgewahlte Bilanzpositionen IONOS

in Mio. € 2024 2025
Kurzfristige Vermégenswerte 269,6 252,6
davon Zahlungsmittel und Zahlungsmittelaquivalente 30,2 27,3
davon Forderungen gegen nahestehende Unternehmen 88,5 81,3
davon Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 91,5 574
Langfristige Vermogenswerte 1.373,9 1.317,5
Summe Vermogenswerte 1.643,6 1.570,1
Kurzfristige Schulden 360,1 1.125,1
davon Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 12,3 12,6
Langfristige Schulden 11247 146,0
davon Verbindlichkeiten gegeniiber nahestehenden Unternehmen 170 0
Summe Eigenkapital 158,8 299,0
Summe Schulden und Eigenkapital 1.643,6 1.570,1

21



Zusatzliche
Wachstumschancen
durch strategische
Ubernahmen

Fokus: Ausbau der Marktfihrerschaft in Europa
Sektoren Fokus: Web Presence & Productivity

v Ausweitung des Marktanteils
+/ Wachstum des Kundenstamms

Akquisition von Produkten

Nahtlose Integration, dank einer
einheitlichen Produktplattform

1) davon 9 eigene und 22 Co-Location-Rechenzentren

Internet Factory

Einheitliche
Produktplattform

IONOS

home.pl

InterNet__)(

Gemeinsame
Entwicklungen

fasthosts

united @ domains

sedo

Buy. Park. Sell. Domains

IONOS

Technology Stack mit
>1 Millionen Kernen in
31 Rechenzentren'

) worldayou

we::

arsys
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Ausblick 2026

1)

FY 2025 FY 2026e
Umsatz! 6,1 % ~T %
Externer Umsatz? 6,5 % ~8 %
Web Prgsgnce & 6.5 % 7-8%
Productivity
Cloud Solutions 6,6 % ~10 %
Interne Umsatze Ul 43 Mio.€ 30-40 Mio.€
Bereinigte EBITDA o o
Marge 36,8 % 37-38%
Bereinigtes 485Mio.€  ~530 Mio.€
EBITDA ’ ’

IONOS

Umsatzwachstum’ Bereinigtes EBITDA/
bereinigte EBITDA-Marge

Erwartete Entwicklun
g Erwartete Entwicklung, in Mio. €

530

485

-

|

|

2024 2025 2026e 2024 2025 2026e

Die Umsatzprognose basiert auf konstanten Wechselkursen; 2) ohne konzerninterne Umsatze mit Ul 23



Guter Start ins Geschaftsjahr 2026 IONOS

Wachstum mit hoher Planbarkeit Attraktive Profitabilitat

Gesamtumsatz in Mio.€ Bereinigtes EBITDA in Mio.€ Hohere
Marketing-
aufwendungen

[1 23’1 ] aufgrund zeitl
verschobener

+4,8 % Marketing-
(+7,3 % ohne FX) Investitionen

+5,7 % — Bereinigte EBITDA-Marge
(+7,6 % ohne FX) [+9,1 %]

348,4

329,6

Q12025 Q12026 Q12025 Q12026

24



Wir bekraftigen unsere mittelfristige IONOS
Prognose fur anhaltendes Wachstum

~10 % ~9 % ~20 %

Gesamt Web Presence & Productivity Cloud Solutions
Umsatzwachstum (CAGR) Umsatzwachstum (CAGR) Umsatzwachstum (CAGR)

~40 % ~6 %

Bereinigte EBITDA Marge CAPEX (in % des Umsatzes)
Maintenance ~8% CAGR &
Growth ~4% des Umsatzes

25



Entwicklung Aktienkurs IONOS

45

40 Ergebnisse

Q1 2026

35

Ergebnisse
GJ 2024

Ergebnisse
GJ 2025

30

25

20

15

01.03.2025  01.05.2025 01.07.2025 01.09.2025 01.11.2025 01.01.2026  01.03.2026 01.05.2026

26



Tagesordnungspunkte IONOS

1)

5)
6)

1)

8)

Vorlage des festgestellten Jahresabschlusses und des gebilligten Konzernabschlusses, des zusammengefassten Lageberichts fur
die Gesellschaft und den Konzern zum 31. Dezember 2025 (einschlief3lich des erlauternden Berichts zu den Angaben nach
8§ 2894, 315a des Handelsgesetzbuchs) sowie des Berichts des Aufsichtsrats fiir das Geschéaftsjahr 2025

Beschlussfassung Uber die Entlastung der Mitglieder des Vorstands
Beschlussfassung Gber die Entlastung der Mitglieder des Aufsichtsrats

Beschlussfassung Uber die Wahl des Abschlussprufers und Konzernabschlussprifers fur das Geschaftsjahr 2026 und, fur den Fall
der Beauftragung einer pruferischen Durchsicht, des Prifers fur vor der ordentlichen Hauptversammlung des Jahres 2027
erstellte unterjahrige Finanzberichte und Finanzinformationen sowie des Prifers des Nachhaltigkeitsberichts

Beschlussfassung Gber die Billigung des nach 8 162 AktG erstellten und gepriften Vergitungsberichts fiir das Geschaftsjahr 2025

Beschlussfassung uber die Schaffung eines neuen genehmigten Kapitals 2026 (Genehmigtes Kapital 2026) mit der Moglichkeit
des Bezugsrechtsausschlusses und entsprechende Satzungsanderung

Beschlussfassung Uber die Erteilung einer Ermachtigung zur Ausgabe von Options- und Wandelschuldverschreibungen und zum
Ausschluss des Bezugsrechts auf diese Options- oder Wandelschuldverschreibungen nebst gleichzeitiger Schaffung eines
bedingten Kapitals 2026 (Bedingtes Kapital 2026) und entsprechende Satzungsanderung

Beschlussfassung Uber die Erteilung einer neuen Ermachtigung zum Erwerb eigener Aktien auch unter Ausschluss eines
Andienungsrechts und zu deren Verwendung auch unter Ausschluss des gesetzlichen Bezugsrechts der Aktionare sowie Uber die
Ermachtigung zur Einziehung erworbener eigener Aktien und Kapitalherabsetzung

27
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