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Stärkung unserer Position als führender 
KMU-Digitalisierungspartner und zuverlässiger 

Cloud-Enabler

UNSERE VISION
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+10 %
Umsatzwachstum

+16 %
Wachstum bereinigtes 

EBITDA 

+160 
Tsd. 

Kunden

+9 %
ARPU 

Wachstum

Erweiterung der „IONOSphäre“ im GJ 2024



4

Digital Solutions & Cloud: Breite Produktpalette und 
erstklassige Kundenbetreuung

One-Stop-Shop für alle Digitalisierungsbedürfnisse 
von KMUs und Einzelunternehmern

E-mail & 
Office

Value Added 
Services

Domains Web Hosting & 
Sitebuilder

Server 
Hosting

E-commerce Public 
Cloud

Private 
Cloud

Managed 
Services

Bare Metal 
Cloud

Zuverlässiger europäischer Cloud-Anbieter 

für KMUs

Web Presence 
& Productivity

Cloud 
Solutions

KMUs geben in der Regel €10-20 pro Monat aus

Starker Kundensupport (Personal Service Agent & 24/7 Multi-Channel-Support)

€1.025 Mio.
GJ24 Umsatz

€177 Mio.
GJ24 Umsatz

KMUs, Mittelständler und der öffentliche Sektor,

die in der Regel €300-500+ pro Monat ausgeben 



Cloud
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AI Model Hub

Souveräne multimodale AI-Plattform

IONOS GPT

Datenschutzorientierte KI-
Assistenten

KI-gesteuerte Produkte

Künstliche Intelligenz

• steigert intern die Effizienz

• ist bereits in 8 von 10 Produktlinien 
integriert und wird bis Ende 2025
auf 10 von 10 steigen

• ist ein Katalysator für die Digitalisierung

• ist ein Umsatztreiber aufgrund von 
zusätzlichen Use Cases und Upselling

mit unübertroffener 
Benutzerfreundlichkeit

KI bei IONOS – Wegbereiter der Zukunft

Marketing Werbetexten Design Code
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• Unabhängigkeit von US-Hyperscalern 
und volle Datenkontrolle werden für 
Unternehmen jeder Größe immer 
wichtiger - in der Cloud, aber auch bei 
Web Presence & Productivity

• Digitale Souveränität rückt auf der 
Prioritätenliste des privaten und 
öffentlichen Sektors ganz nach oben

• IONOS setzt auf ein Höchstmaß an 
Sicherheit und digitaler Souveränität, 
gepaart mit hervorragendem Service zu 
einem besseren Preis-Leistungs-
Verhältnis

• IONOS ist der natürliche Anbieter, der 
eine Schlüsselrolle bei dem  
bevorstehenden Wandel spielen wird

Eine neue Ära für Europa
– steigende Nachfrage nach einer souveränen Cloud



´

71) Quelle: Destatis (Statistisches Bundesamt)

Förderung der Nachhaltigkeit durch unser 
Engagement für den UN Global Compact

Energie-
intensität

(in MWh/Umsatz 
Mio. €) 

Bereinigtes 
Gender Pay 

Gap1

Dauer der 
Beschäftigung 

(in Jahren)

Innovation 
der Industrie

SECA

Euro
Stack

IPCEI
CIS

2023 2024

6,5

7,7

Durchschnitt
in Deutschland

IONOS

6,0 %

2,4 %

2023 2024

85,0
73,7
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Finanzkennzahlen – 
Basis für nachhaltiges 
Wachstum



91 ) einschließlich ~€46 Mio. Umsatz aus Hosting-Diensten für United Internet Unternehmen (3% des Gesamtumsatzes)

Führender europäischer KMU-Digitalisierungspartner 
und zuverlässiger Cloud-Enabler

~22  Mio.

Gelistete Domains 
und 6 Mio. geparkte 

Domains

Europäischer 
Marktführer

Außergewöhnliche 
EBITDA-Margen und 

Cash Conversion Rates 
gepaart mit starkem 

Wachstum

Marktpositionen in 
6 europäischen 

Kernmärkten

#1 #2

Bereit für 
Rentabilität 

innerhalb des 
nächsten Jahres

EBITDA wird in 
zukünftiges 
Wachstum 

reinvestiert 

Web Presence 
& Productivity

€1.025 Mio.
Umsatz (66 %)

Cloud 
Solutions

Ad
Tech
bisher
Aftermarket

Jahresumsatz in 
Nordamerika

~€130 Mio.

€1.560 Mio. Gesamtumsatz1 €452 Mio. Bereinigtes EBITDA 29 % Bereinigte EBITDA-Marge

€1.248 Mio.1
Umsatz (80 %)

32,9 % Bereinigte EBITDA-Marge

€177 Mio.
Umsatz (11 %)

€312  Mio.
Umsatz (20 %)

Digital Solutions
& Cloud

13,4 % Bereinigte EBITDA-Marge



1.423,7
1.560,3
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Solides Wachstum und steigende Profitabilität

Branchenführendes Wachstum mit hoher Planbarkeit 
Gesamtumsatz (Mio. €)

Bereinigte EBITDA-Marge

390,3

452,2

27,4 % 29,0 %

+9,6 %

GJ 2023 GJ 2024

Attraktive Profitabilität
Bereinigtes EBITDA (Mio. €)

GJ 2023 GJ 2024

+15,9 %



Erfolgreiches Up- & Cross-Selling und PreisgestaltungsspielraumKundenfluktuation auf „best-in-class“ Niveau von ~1 % pro Monat
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1) Basierend auf externen Umsätzen Digital Solutions & Cloud
2) Historischer Kundenbestand wird rückwirkend um -0,03 Mio. Kunden pro Quartal angepasst, nach Harmonisierung der Politik bei Tochtergesellschaften im Rahmen des Jahresabschlusses zum 

31. Dezember 2024

Starkes operatives Kerngeschäft

Kundenwachstum
in Tsd. (netto)

Wachstum von ARPU und Kundenbestand
ARPU in € pro Monat1

Kunden in Mio.2

40

10

20

40

60

40

30

50

70

20 20

50

+160

2023 2024

Q4Q3Q2Q1

2022

Q4Q3Q2Q1

2023

Q4Q3Q2Q1

2024

14,5

6,04

Q1

14,7

6,08

Q2

14,6

6,11

Q3

15,0

6,16

Q4

6,23

Q1

15,7

6,25

Q2

15,9

6,27

Q3

16,6

6,32

Q4

15,9

ARPU Kunden

CAGR ~8 %

CAGR ~3 %



1.118,8
1.248,1
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Überblick Segmente

Digital Solutions & Cloud
Gesamtumsatz (Mio. €)

Bereinigte EBITDA Marge

305,0
312,2

+11,6%

2023 2024

AdTech
Gesamtumsatz (Mio. €)

2023 2024

Bereinigte EBITDA Marge

30,4% 32,9%
16,5% 13,4%

+2,4%



917,1

1.025,5

Digital Solutions & Cloud 
liefert stabiles Wachstum

Web Presence & Productivity1

Umsatz (Mio. €)

+11,8%

2023 2024
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23.0%
28.1%

104.8

+13,3%

Cloud Solutions1

Umsatz (Mio. €)

1 ) Im Rahmen der konzernweiten Standardisierung wurden einige Produkte neu klassifiziert und zwischen den Bereichen Webpräsenz & Produktivität und Cloud umgegliedert. 

156,1
176,8

2023 2024
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1) Free Cashflow (FCF) ist definiert als Cashflow aus betrieblicher Tätigkeit, abzüglich Investitionen, zuzüglich Zahlungen aus dem Verkauf von immateriellen Vermögenswerten und Sachanlagen
2) Anpassungen für einmalige oder nicht-operative Posten (d.h. LTIP, eigenständige Kosten)

Starke und planbare Cash Flow Generierung

Überleitung bereinigtes EBITDA 2024 zum (bereinigten) Free-Cash-Flow1

In €Mio.

452

310
296

211

FCF

-14

Leasing FCF nLEBITDA 
bereinigt

Zins

-22

Anteils-
rückkäufe

FCF 
bereinigt

-22

Bereinigungen2

-77

CAPEX

-57

Steuern

6

LTIP/SAR

-8

Auszahlung 
LTIP

17

Working 
Capital/Sonstiges

-63

GJ 2023 FCF nL:

 €219 Mio.3



1.067
1.016 960 917

855
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1) Die Nettoverschuldung ist die Summe der Verbindlichkeiten gegenüber Kreditinstituten (31.12.2024: 797 Mio. €), der langfristigen Verbindlichkeiten gegenüber verbundenen Unternehmen (31.12.2024: 170 Mio. €), der 
kurzfristigen Verbindlichkeiten gegenüber verbundenen Unternehmen (31.12.2024: 6 Mio. €) und der kurzfristigen Verbindlichkeiten gegenüber Kreditinstituten (31.12.2024: 0. 1 Mio. €), abzüglich Forderungen gegen 
nahestehende Unternehmen und Personen (31.12.2024: 88 Mio. €), abzüglich Zahlungsmittel und Zahlungsmitteläquivalente (31.12.2024: 30 Mio. €) am Ende der Periode; 2) zum 31.12.2024, berechnet als gewichteter 
Durchschnittszinssatz aus Shareholder Loan und externem Darlehen; 3) berechnet als Nettoverschuldung / Bereinigtes EBITDA LTM

Erfolgreiche Reduzierung der Verschuldung 

Q4

2023

5,03 %2
Fester jährlicher 
Zinssatz 
(gewichtet)

Fälligkeit am 15. Dezember 2026 

~1,9x
Verschuldungsgrad3 

Stand 31. Dezember 
2024

2,7
2,5 2,4

2,2
1,9

6,8

5,3 5,3 5,2 5,2 5,0

Nettoverschuldung1

€855 Mio.1
Nettoverschuldung zum 31. Dezember 2024, 
bestehend aus einem externen Bankdarlehen 
und einem Gesellschafterdarlehen von United 
Internet, abzüglich Forderungen UI

Verschuldungsgrad2 

(Nettoverschuldung/Bereinigtes EBITDA)

Durchschnittliche Zinssatz
(fest)

Q1 Q2 Q3 Q4

2024

Q4

2023

Q1 Q2 Q3 Q4

2024

Q4

2023

Q1 Q2 Q3 Q4

2024

Q3

€180 Mio.
Shareholder 
Loan im 
GJ 2024 
zurückgezahlt



Finanzieller Überblick

in Mio. € FY 2023 FY 2024 Veränderung

Gesamtumsatz 1.423,7 1.560,3 +9,6 %

Bereinigtes EBITDA 390,3 452,2 +15,8 %

EBIT 277,5 318,2 +14,7 %

Bereinigtes EBT 
ohne zahlungsunwirksame Bewertungseffekte aus einer bedingten Kaufpreisverbindlichkeit

192,4 256,5 +33,3 %

Bereinigtes EPS in €/Aktie 
ohne zahlungsunwirksame Bewertungseffekte aus einer bedingten Kaufpreisverbindlichkeit

1,08 1,31 +20,5 %
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Ausgewählte Bilanzpositionen

in Mio. € 2023 2024

Kurzfristige Vermögenswerte 224,8 269,6

davon Zahlungsmittel und Zahlungsmitteläquivalente 22,7 30,2

davon Forderungen gegen nahestehende Unternehmen 63,1 88,5

davon Forderungen aus Lieferungen und Leistungen 73,5 91,5

Langfristige Vermögenswerte 1.371,5 1.373,9

Summe Vermögenswerte 1.596,3 1.643,6

Kurzfristige Schulden 298,1 360,1

davon Verbindlichkeiten aus Lieferungen und Leistungen 89,2 112,3

Langfristige Schulden 1.300,9 1.124,7

davon Verbindlichkeiten gegenüber nahestehenden Unternehmen 350 170

Summe Eigenkapital -2,8 158,8

Summe Schulden und Eigenkapital 1.596,3 1.643,6
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Zusätzliche 
Wachstumschancen 
durch strategische 
Übernahmen
Fokus: Ausbau der Marktführerschaft in Europa

Sektoren Fokus: Web Presence & Productivity 
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Internet Factory

Einheitliche 
Produktplattform

Technology Stack mit 
>1 Millionen Kernen in 
31 Rechenzentren1

Gemeinsame
Entwicklungen 

 Ausweitung des Marktanteils

 Wachstum des Kundenstamms

1) davon 9 eigene und 22 Co-Location-Rechenzentren

 Akquisition von Produkten

Nahtlose Integration, dank einer 
einheitlichen Produktplattform



373,0

446,3

Guter Start ins Geschäftsjahr 2025

Branchenführendes Wachstum mit hoher Sichtbarkeit 
Gesamtumsatz (in Mio. €)

Bereinigte EBITDA-Marge

+19,7%

Q1 2024 Q1 2025

Attraktive Profitabilität
Bereinigtes EBITDA (in Mio.€)

Q1 2024 Q1 2025

105,8

131,0

28,4%
29,4%

+23,8%

19



Prognose 2025 

Digital Solutions & Cloud AdTech

Erwartete Umsatzentwicklung2

Digital Solutions & Cloud 

11,6 % ~8 %

GJ 2024 GJ 2025E1

Cloud Solutions

AdTech

Gesamt 
Bereinigtes 
EBITDA

13,3 % 15 – 17 %

€312 Mio. €400 Mio.

€520 Mio.€452 Mio.

GJ 2023 GJ 2024 GJ 2025E

1) Die Umsatzprognose basiert auf konstanten Wechselkursen; 2) Darstellung illustrativ 20

Umsatz

Umsatz

Bereinigte EBITDA 
Marge

32,9 % ~35 %

Web Presence & 
Productivity

11,8 % 7 – 8 %

Erwartete Umsatzentwicklung2

Q4 2024 Q1 2025 Q2 2025 Q3 2025 Q4 2025

Produktmigration

Neue Preisstruktur 
WPP steigert 

Umsatzwachstum

+~8 %
+11,6 %

+7,0 %
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Bekräftigung unserer mittelfristigen Prognose 
für weiteres Wachstum

~10 %
Gesamt

Umsatzwachstum (CAGR)

~35 %
Bereinigte EBITDA Marge

5-6 %
CAPEX (% des Umsatzes)

Instandhaltung ~8% CAGR & 
Wachstum ~4% des Gesamtumsatzes

~9 %
Web Presence & Productivity

 Umsatzwachstum (CAGR)

~20 %
Cloud Solutions 

Umsatzwachstum (CAGR)

Hohes einstelliges 
Wachstum

AdTech
Umsatzwachstum (% CAGR)



90%

110%

130%

150%

170%

190%

210%

01.01.2024 03.03.2024 04.05.2024 05.07.2024 05.09.2024 06.11.2024 07.01.2025 10.03.2025 11.05.2025
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Entwicklung Aktienkurs

Ergebnisse
 GJ 2024

Aktienkurs 
12.05.2025: 

€36,50

Adhoc
Aktienrückkauf-

program Adhoc
Aktienrückkauf-

program



4,2 %

63,8 %

3,8 %

1.1%

27,1 %

Helikon

United 
Internet

DWS

Eigene Aktien

Streubesitz

23

Aktionärsstruktur

• Warburg Pincus platzierte alle seine 
Aktien in 3 Tranchen im September und 
Dezember 2024 sowie nach der 
Veröffentlichung der Ergebnisse für das 
Geschäftsjahr 2024

• Der Streubesitz stieg auf 27,1 %.

1,1 %
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Tagesordnungspunkte

1) Vorlage des festgestellten Jahresabschlusses und des gebilligten Konzernabschlusses, des zusammengefassten 
Lageberichts für die Gesellschaft und den Konzern zum 31. Dezember 2024 (einschließlich des erläuternden Berichts zu 
den Angaben nach §§ 289a, 315a des Handelsgesetzbuchs) sowie des Berichts des Aufsichtsrats für das Geschäftsjahr 
2024

2) Beschlussfassung über die Entlastung der Mitglieder des Vorstands

3) Beschlussfassung über die Entlastung der Mitglieder des Aufsichtsrats

4) Beschlussfassung über die Wahl des Abschlussprüfers und Konzernabschlussprüfers für das Geschäftsjahr 2025 sowie, 
für den Fall einer prüferischen Durchsicht, des Prüfers für unterjährige Finanzberichte des Geschäftsjahrs 2025 sowie für 
das erste Quartal des Geschäftsjahrs 2026 und des Prüfers des Nachhaltigkeitsberichts

5) Beschlussfassung über die Billigung des nach § 162 AktG erstellten und geprüften Vergütungsberichts für das 
Geschäftsjahr 2024

6) Beschlussfassung über die Nachwahl zum Aufsichtsrat 



Hauptversammlung 2025

13. Mai 2025
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Anhang



1 2

Billing carve-out / stand-
alone costs / others

EBITDA zu 
bereinigtem EBITDA 
Brücke

Aktienbeteiligungsprogramm für 
Mitarbeiter

Kosten für die Ausgliederung der 
Rechnungsstellung aus der United 
Internet Group, Kosten für die Gründung 
von IONOS als unabhängige Gruppe und 
andere

EBITDA reported LTIP EBITDA adjusted

GJ 2024 EBITDA, Anpassungen and bereinigtes EBITDA 
(in Mio. €)

1

2

Marge27,6 %
Marge29,0 %

27

430,2
452,2

5,7 16,3
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